Cemig- Teleconferéncia de resultados do
2° trimestre de 2023

Operadora

Boa tarde, sejam bem-vindos a Videoconferéncia de Resultados do 1°
Trimestre de 2023 da Cemig. Informamos que esta videoconferéncia esta
sendo gravada e estara disponivel no site de Rl da empresa, onde vocé
encontra a apresentacdo da empresa. Caso necessite de traducéo
simultanea, o recurso esta disponivel clicando no icone do globo localizado
na parte inferior da tela. Escolha uma interpretacao e depois o idioma de sua
preferéncia, portugués ou inglés. Caso opte por seguir a chamada em inglés,
vocé também pode selecionar silenciar o audio original.

Neste momento, gostaria de passar a palavra a Carolina Senna,
Superintendente de Relagbes com Investidores. Por favor, Carolina, pode
prosseguir.

Carolina Senna

Obrigado. Boa tarde a todos. Eu sou Carolina Senna. Sou Superintendente
de Relagbes com Investidores da Cemig. Iniciamos a transmissao da
divulgacao de Resultados do Segundo Trimestre de 2023 da Cemig com 0s
seguintes executivos. Reynaldo Passanezi Filho, Diretor Presidente;
Leonardo George de Magalhdes, CFO e Diretor de RI; Marco da Camino
Ancona Lopez Soligo, Diretor de Participacdes; Marney Tadeu Antunes,
Diretor de Distribuicdo; e Thadeu Carneiro da Silva, Diretor de Geracéo e
Transmisséo.

Para as consideracdes iniciais, passo a palavra ao nosso Diretor Presidente,
Reynaldo Passanezi Filho.

Reinaldo Passanezi Filho

Boa tarde a todos e a todas. Mais uma vez, € um prazer estar aqui trazendo
para vocés os resultados de mais um trimestre, e que continuam sendo
resultados solidos e consistentes, como vocés podem observar neste
primeiro slide.

Posso dizer que esta € a nossa principal mensagem. A empresa esta
efetivamente em uma rota sélida e consistente de crescimento. Isso é fruto



de uma estratégia muito clara que aqui chamamos de focar em Minas Gerais
e vencer. Como vocés podem ver no ultimo marcador, temos tido muito
sucesso na execucgdo do maior programa de investimentos da historia da
Cemig, e esse programa € focado nos negdcios que conhecemos e nos
territérios e areas e nos clientes que conhecemos. Aqui, temos
investimentos de R$ 42 bilhdes para os préximos cinco anos, focados em
distribuicdo, transmissao e geracao de energia em Minas Gerais e também
na area de comercializagdo em todo o pais, além de investimentos em
geracao distribuida e gas natural. Mas sao territorios que conhecemos bem
e em situacdes, nas quais controlamos totalmente as decisdes. Isso também
significa a alienacao dos ativos que séo participacdes minoritarias em areas
fora do estado de Minas Gerais. Essa estratégia tem se mostrado sélida e
consistente, e é iSSO que nos permite trazer mais uma vez para vVocés uma
geracao uma robusta geracdo e também um lucro liquido robusto.

Estamos falando de um EBITDA ajustado ja recorrente de R$2 bilhées no
trimestre; anualizado, quase R$ 8 bilhdes. E no lucro liquido, mais uma vez,
um crescimento de quase 7% em relacdo ao trimestre anterior, ja ajustado.
Isso representa um lucro liquido de R$ 1,2 bilh&o. Esses séo os resultados
consistentes, o0s resultados recorrentes que comprovam a solidez dessa
empresa.

E agora, vou para o primeiro tépico, trazendo para vocés também a solidez
dos nossos controles internos. Tivemos a certificagcdo Sarbanes-Oxley de
um balangco sem problemas em termos de seus controles internos, uma
aprovacao absolutamente sem ressalvas apés seis anos. Entdo -- solidez
em termos de nossos controles internos e governanga, e iSso vem em um
grande momento porgue estamos comemorando 10 anos da lei, empresa
limpa. Além disso, resultados solidos, geracdo de caixa consistente. Lucro
liguido também consistente, R$ 1,2 bilhdo. A geracdo de caixa também é
muito robusta.

E ainda, almejamos continuar gerando valor para a sociedade, para os
acionistas e stakeholders por meio do maior programa de investimentos da
historia. E para completar essa estratégia, temos outro topico, que € a
alocacao de capital, assim como eu mencionei, os R$ 42 bilhdes, o maior
plano de investimento da histéria da empresa. E vocés vao ver na
apresentacdo que em um semestre investimos em distribuicdo quase o
dobro do que investimos em todo o ano de 2018. S6 para vocé ter uma ideia,
no primeiro semestre investimos o dobro do que investimos em 2018. E esse
€ 0 tema que estamos falando em termos de alocacéo de capital.



E outro tema caro para a empresa na estratégia é a busca pela eficiéncia
operacional. Entdo a gente segue em frente e esses resultados consistentes
de geracdo de caixa estdo ai, porque estamos atendendo a todos os
enguadramentos regulatérios: OPEX, perdas de energia regulatdrias. Entéo,
estamos dentro dos parametros. Essa é a nossa estratégia. -- € ter uma
geracao de caixa robusta, porque somos eficientes nessa operagao e
estamos dentro do OPEX regulatério. Estamos abaixo das perdas
regulatorias permitidas, e temos uma estratégia de alocacéo de capital que
€ recorde nos negocios que conhecemos, e desinvestir de ativos nos quais
temos uma participacdo minoritaria. E como vocés sabem, ja desinvestimos
em um grande numero desses ativos.

A apresentacdo abordara também mais um grande esforco desta empresa
de transformacdo - na éarea da digitalizacdo. Quase R$ 1 bilhdo em
digitalizacdo, automacao, modernizacdo, novos sistemas para operacao e
controle. Investimentos recordes e modernizacdo dos nossos negocios. E
também temos perspectivas futuras nessa alocacao de capital em termos de
investimento e retorno, ndo s6 dos investimentos de distribuicdo, mas
também dos investimentos da empresa em geracao. Depois de alguns anos.
agora estamos construindo quase 180 MW de usinas fotovoltaicas. Temos
um plano ambiciosa em geracdo distribuida, seja em geracdo solar
fotovoltaica em terra ou flutuante, estamos falando de 540 MW, desde ja
crescendo em usinas terrestres para garantir a lideranca de mercado além
do nosso objetivo de renovar nossas concessoes de geragao.

Entdo, esta é a visdo geral mais ampla. E também gostaria de comentar
sobre nossa lideranca em comercializacdo de energia. Temos uma situacao
muito confortavel para os proximos trés anos no que diz respeito as
necessidades que temos, porque temos uma situacdo em que podemos
aproveitar esta oportunidade de precos mais baixos no curto prazo para a
energia elétrica. Entdo, eu diria que aqui, mais uma vez, estamos numa
posicao muito consistente e solida em relacdo aos nossos resultados.

Carol, essas sao minhas consideracgdes iniciais. Entrou nesse outro slide,
posso comentar também sobre isso. Temos investimentos de R$ 1,7 bilhdo
aqui. E aqui, nés temos o tema da alocacéo de capital, que eu estava falando
h& pouco, entdo € R$ 1,7 bilhdo no primeiro semestre. Se vocés lembrarem
como foi em 2018, o ano todo, foram R$ 950 milhdes, entdo quase todo esse
valor em um unico semestre. Entédo, de fato, agora, temos uma grande parte
do nosso programa de investimentos ja contratada. Entdo, temos tudo o que
precisamos para poder executar nosso plano de investimentos,
principalmente nos setores regulados, onde temos maior perspectiva de
geracdao de valor.



Ndés temos um desafio. O setor elétrico brasileiro tem um desafio na geracdo
centralizada devido a situagcao de grande volume de oferta, e necessidade
de recuperacdo da demanda para o consumo de energia no pais. Além
disso, resultados consistentes em gas e geracao distribuida. Mais uma vez,
recorde em termos de investimentos. Estamos construindo um duto aqui da
regido metropolitana de Belo Horizonte até Divindpolis. E ainda, na area de
geracdao distribuida, nosso objetivo € manter a lideran¢a no estado de Minas
Gerais.

Essas foram minhas considerac¢des iniciais, e estamos a disposi¢cao para
mais uma vez mostrar e ouvir suas contribuicdes sobre mais um trimestre de
bons resultados nesta empresa.

Carolina Senna

Muito obrigado. Dr. Reynaldo Passanezi Filho. Agora, gostaria de passar a
palavra ao nosso CFO, Leonardo George de Magalhaes.

Leonardo George de Magalhaes

Obrigado, Carol. Como o Reynaldo mencionou, nds tivemos investimentos
importantes ja este ano, nds temos um programa de investimentos ousado,
um pouco mais de R$ 5 bilhdes. Estamos muito otimistas com Nnossos
investimentos na Distribuicdo. Entendemos que vamos conseguir completar
esses R$ 3,2 bilhdes no ano, e acreditamos que isso tem uma série de
consequéncias positivas. S&o investimentos prudentes que serao
considerados na proxima revisao tarifaria. E também, esses investimentos
ajudam a empresa a ter mais energia disponivel no mercado, o que é
importante para a sociedade para garantir o crescimento da sociedade que
€ atendida pela empresa. Alguns investimentos em geracado distribuida e
aqui, o desempenho -- a execucdo no primeiro semestre foi timida para o
total que projetamos para o ano, porque acreditamos que a maior parte
desses investimentos acontecera na segunda metade do ano ano.

Entdo, no segundo semestre, esperamos mais investimentos nos demais
negocios da companhia, além da distribuicdo também. Portanto, estamos
muito otimistas. Acreditamos que vamos chegar perto desses R$ 5,4 bilhdes
que projetamos para 2023. E como o Reynaldo mencionou, no proximo slide,
temos alguns dos desafios da comercializacdo. E nés entendemos que é
uma grande oportunidade para a Cemig, como foi quando tivemos a abertura
do mercado livre alguns anos atras, e a Cemig viu uma nova oportunidade
na época e agora, ela gera muitos resultados, 6timos resultados. E 0 EBITDA
da Cemig da nossa comercializadora no primeiro semestre foi superior a



R$600 milhdes, um resultado muito relevante, e isso é uma prova material
da tradicdo da a area comercial da Cemig de fazer uma leitura correta do
mercado.

E esse € um relacionamento que agrega valor, tanto para os clientes, quanto
para a empresa em suas operacoes. E agora, com a abertura do mercado
varejista, um mercado novo, a Cemig ja esta preparada para atender esse
cliente por meio do nosso site energialivre.cemig.com.br, que estd em
constante desenvolvimento para que possamos, a cada dia, ter uma
plataforma mais amigavel para que conseguirmos atingir os consumidores,
ndo s6 do estado de Minas Gerais, porque entendemos isso gracas a
reputacao da empresa, a top of mind da nossa marca aqui em Minas Gerais.
Isso nos da uma certa vantagem competitiva e temos que aproveita-la, essa
vantagem competitiva para ter uma grande participacdo nesse mercado.
Mas também para -- para nos permitir atender esse consumidor e cliente do
varejo fora de Minas Gerais.

Portanto, entendemos que podemos ter - e temos essa ambicao em termos
de participacdo no mercado varejista. Este € um novo mercado para a
empresa. Agrega valor principalmente considerando este momento, onde a
energia esta com precos baixos no mercado livre. E esse € um mercado
importante para nos. Queremos atender a esse mercado de forma a criar
valor para a empresa e nossos acionistas.

Continuando, Reynaldo falou sobre esse importante investimento de R$1
bilhdo que faremos nos proximos anos. Esta dentro do nosso planejamento
estratégico e tem alguns tépicos especiais aqui. Entdo, investimento em
seguranca e seguranca. Vemos ataques cibernéticos acontecendo com
frequéncia. A Cemig tem resiliéncia e seguranca da informacdo. Estamos
preparados para enfrentar as ameacas desse ambiente. E ainda, o
desenvolvimento da plataforma em termos de qualidade de atendimento aos
clientes e que se reflita em melhor produtividade de nossas equipes,
evitando deslocamento desnecessarios de equipes, por ndo terem o melhor
algoritmo ou a inteligéncia mais otimizada para serem utilizadas em suas
operacodes diarias.

Entdo, entendemos que essa modernizacdo da plataforma nos permite ter
maior seguranca e sustentabilidade em nossas operacdes, canais digitais e
também eficiéncia operacional. S&o investimentos importantes e
entendemos que a empresa ndo pode deixar de se atualizar neste ambiente
digital. S&o investimentos importantes que faremos nos proximos anos, e
acho que isso vai gerar valor.



Agora, seguindo em frente, nossas acdes ESG. Este é um tema muito
guerido para noés. Isso esta em nosso DNA. A Cemig sempre esteve dentro
dos indices de sustentabilidade, nacionais e internacionais. A Cemig faz
parte desses indices. E nés desempenhamos com um papel de
protagonismo. E neste trimestre, langamos nosso programa - programa de
diversidade para nossos funcionarios. Entédo, nds também temos formacéo
em diversidade. Isso é importante para nds. No segundo trimestre, tivemos
a maior emissdao de titulos sustentaveis do Brasil, R$ 2 bilhdes em emissdes.
Nossos titulos foram totalmente colocados no mercado e isso mostra o
guanto o mercado confia em nos e eles estdo atrelados a importantes
investimentos que estamos fazendo na area social, Minas Trifasico, Mais
Energia e programas de eficiéncia que trazem mais energia e disponibilizam
energia para os clientes.Assim, mudamos a vida das pessoas que Ss&o
atendidas por nds. E também geramos valor para nossos acionistas, porque
esses investimentos também sao reconhecidos na base de remuneragéo.

Divulgamos nosso relatorio TCFD, que apresenta os principais elementos
relacionados as mudancas climaticas. Fomos capazes de remover uma
grande quantidade de CO2, 10.156 toneladas de CO2. Este € um numero
relevante, equivale a 100.000 tanques de combustivel. E também, temos
uma certificacao de certificados de energia renovavel. Essa é a energia que
entregamos aos nossos clientes e tem o selo que comprova que a energia
vem de fontes renovaveis. Esse € outro valor que geramos para Nnossos
clientes, quando temos o selo especial.

Agora, vamos mergulhar na analise dos resultados. Vou comentar a visao
geral, e depois a Carol vai continuar a apresentacdo. Como o Reynaldo
mencionou, outro resultado -- mais um trimestre de resultados consistentes,
e EBITDA proximo a R$ 1,9 bilhdo e no semestre proximo a R$ 4 bilhées. E
o lucro liquido, préximo a R$ 1,2 bilhdo e no semestre, quase R$ 2,5 bilhdes.
Entdo, podemos ficar bastante otimistas em relacdo aos nossos resultados
para o final do ano. Nosso estatuto social define um payout de 50%, que é
um payout muito atrativo. Eu diria que € uma das melhores empresas
pagadoras de dividendos no setor, e os resultados que trazemos a cada
trimestre permitem que os investidores se sintam seguros em termos -- e
confiantes quanto a confiangca que depositam em nos.

Entdo, como eu mencionei nossa comercializadora, teve um crescimento de
mais de 40% em relacdo ao ano anterior nos seis meses, mais de R$ 600
milhdes de EBITDA. E dividendos, ja tivemos juros sobre capital proprio
declarado de quase R$ 900 milhdes como juros sobre capital proprio,
mostrando que a empresa esta realmente interessada em trabalhar com
investidores também.



Tivemos uma revisao tarifaria positiva na Cemig D. Entendemos que 0s
resultados dessa revisdo serdo melhor vistos no segundo semestre,
lembramos que foi no dia 28 de maio, essa revisao tarifaria. Entdo, apenas
um més dessa revisao tarifaria que afetou os resultados da empresa do 2T23
- por enquanto - até o final do ano, teremos o0 semestre inteiro, com 0s
resultados da reviséo tarifaria, que foram positivos. Foi justo, em relacdo as
nossas operacdes agora, e também em perdas regulatérias, PMSO dentro
dos limites regulatorios.

E a Cemig GT, com disciplina financeira, resultados consistentes,
participamos do leildo da Aneel de Transmissdo. Entendemos que fomos
competitivos. Com propostas nos lotes em Minas Gerais, entendemos que
nossas propostas eram competitivas. Nao fomos premiados no leildao, mas
também entendemos que temos um compromisso cCom NOSSO0S acionistas,
investindo em ativos que gerem valor presente positivo. Entdo, nao
ganhamos essa licitagdo, mas temos uma seérie de outros investimentos para
0S proximos anos que vao gerar valor para 0os nossos acionistas. Entdo, tudo
bem. Faz parte do jogo. NOs parcipamos, hdo ganhamos a concessao, mas
- iIsso mostra também que temos disciplina financeira em nossa alocacgéo de
capital.

E também aqui, temos a venda das UHEs Baguari e Retiro Baixo. Estes
estdo quase concluidos. Estamos apenas aguardando as aprovacoes finais
para concluir as operagdes e entéo ter os recursos entrando em nosso caixa.

Agora eu passo a palavra para a Carolina, que vai detalhar os resultados.

Carolina Senna

Obrigado Leonardo. Agora, seguindo em frente. Neste slide, temos o0s
resultados consolidados da Cemig do 2T23. Aqui, nao tivemos efeitos néo
recorrentes nesse trimestre. Em 2022, tivemos uma seérie de efeitos que
afetaram os resultados. Vou passar por eles muito brevemente. Vendemos
Renova. Como dissemos, isso esta dentro do nosso plano de venda de
ativos de ativos nado core. E também tivemos a baixa de ativos financeiros.
S&o ativos que temos, um ativo ndo depreciado a ser indenizado, que temos
a receber, mas em funcédo de um novo laudo, baixamos uma parte desse
ativo.

Temos também a provisdo de créditos PIS/PASEP e Cofins, superiores a
dez anos,-- de créditos a restituir aos consumidores e que foram
provisionados em 2022. Além disso, o uso da infraestrutura de distribuigéo.
Essa foi uma receita ndo recorrente também em 2022. Reversao da provisao



de Santo Antonio, e efeito da exposicdo cambial, esse afeta todo trimestre,
lembrando que ainda temos uma parcela de Eurobond ou partes dela com
vencimento em 2024. Quando retirarmos todos esses efeitos, reportamos
mais um trimestre com bons resultados. Crescemos 3,8% no nosso EBITDA,
6,6% no nosso lucro liquido, mostrando 0 NOSSO comMpromisso -- 0
compromisso da empresa em agregar valor aos seus acionistas.

Sobre custos e despesas operacionais, houve aumento de 9% no PMSO,
impactado por servico de terceiros. Esse aumento é devido a mudanca de
gestao da empresa por - por causa da manutencao preventiva. Desde o
4T'22, mencionamos que iamos mudar iSso na nossa gestao, porque iSso
vai trazer melhores servigos prestados aos nossos clientes. Além disso,
Resolucdo Aneel 1000; aqui, temos compensacOes financeiras para 0s
consumidores. Por outro lado, na nota positiva, nés tivemos um PDVP em
2022 -- um programa de demisséo voluntaria, e isso era um custo de 9%.
Mas o0 maior aumento aqui, 0S servigcos terceirizados. Esta € uma despesa
gue nos trara a longo prazo a reducgao de custos futuros e melhores servicos
prestados aos nossos consumidores.

No proximo slide, vemos a geracéo de caixa da companhia, a forte geracao
de caixa operacional. Em seis meses, geramos R$ 4 bilhdes. Entdo, o caixa
em dezembro foi de R$ 3,3 bilhdes. Estamos devolvendo os créditos
tributarios na tarifa. Pagamos dividendos. Captamos R$ 2 bilhdes na Cemig
D, como mencionamos, com titulos sustentaveis. Pagamos divida. E o efeito
liguido aqui foi de R$ 1,388 bilhdo. Pagamos a PUT de Santo Antonio.
Estamos investindo no maior programa de investimentos, como disse o
Reynaldo. E fechamos com um caixa de R$ 3,8 bilhdes junho, e tende a ser
utilizado parte ao longo do segundo semestre por conta do nosso robusto
programa de investimentos, que ja comentamos.

Sobre o perfil da divida consolidada, eu ja falei sobre o Eurobond. Ja
recompramos parcelas desse Eurobond, que vence em 2024. Em 2023,
faremos outra recompra. Lembrando que a partir de dezembro, ndo temos
mais prémio de recompra. Entdo, vamos melhorar nossa estrutura. O custo
da divida caiu por causa do IPCA e do ddlar. A nossa alavancagem, embora
tivemos a captacédo pelaa Cemig D de R$ 2 bilhdes, ainda é baixo. Mas como
eu disse, naturalmente, pelo robusto programa de investimentos, essa
alavancagem vai aumentar e deve chegar a 2027 em 2 vezes no
consolidado. Entdo, apesar de ser uma alavancagem baixa, ela vai aumentar
naturalmente por causa do programa de investimentos.

Agora, entrando nos resultados da Cemig D, temos aqui 0s nao recorrentes.
A provisao para os créditos de PIS, Cofins e também a receita de utilizacéo



da infraestrutura de distribuicdo. Se retirarmos, teremos um EBITDA
recorrente de 14,3% e lucro liquido de 10,9%. E novamente, lembrando que
acabamos de concluir a quinta revisao tarifaria da empresa, e ja temos um
aumento médio de 13,3%. Entédo, aqui nesse trimestre nds tivemos apenas
um més de efeito desse reajuste dessa revisao tarifaria. E a nossa base de
remuneracao regulatoria liquida aqui aumentou de R$ 8,9 bilhdes para R$
15,2 bilhdes.

E o mercado de energia elétrica da Cemig D, se somarmos a energia
consumida e transportada, a gente tem um crescimento de 0,7%. Pode
parecer pouco, mas se olharmos para o mercado como um todo, o0 mercado
de GD esta afetando toda a empresa, comparando trimestre a trimestre,
tivemos um aumento de 56%. E mesmo com essa energia migrando para
GD, nosso mercado vai crescendo. O estado de Minas Gerais esta trazendo
oportunidades de crescimento e desenvolvimento. E vemos iSso na energia
transportada. Vejam, que cresceu 3,3% na cativa apesar da queda de 1,7%.

Chamamos a atencgao para o crescimento residencial aqui, 6,4%. O numero
de consumidores residenciais aumentou 3% e 0 consumo médio também
aumentou 3,3%. E essa € uma informacdo importante que mostra que a
estratégia de investir em distribuicdo — &€ uma estratégia que traz sim retorno
para a empresa além de melhores servigos prestados aos clientes em nossa
concessao.

Sobre limites, estamos comprometidos em atender os limites regulatorios.
As perdas s&o importantes, conseguimos ficar dentro dos limites regulatorios
desde 2021, e fechamos o trimestre em 10,78% e o limite é 11,16%. Ent&o,
estamos muito bem posicionados. Nosso limite para o final do ano sera de
10,8%, e estaremos e -- dentro dos limites regulatorios, gracas as iniciativas
que ja realizamos nos ultimos seis meses, e continuaremos trabalhando
neles. Ja fizemos 210.000 inspec¢des. Substituimos 312 mil medidores
obsoletos, 52% do total previsto para o ano. Além disso, substituimos
medidores por medidores inteligentes, e 0 Programa Energia Legal ja esta
trabalhando com familias de baixa renda para terem suas conexdes de
energia legal.

Aqui a inadimpléncia na Cemig D, os nossos canais digitais estao
aumentando percentualmente na nossa arrecadacgio. E muito importante ter
esse novo sistema, o PIX, que é o sistema de pagamento instantaneo que
ja representa 14,03% de todas as arrecadacfes. E o ARFA, que mede o
indice de contas arrecadadas, que mostra a arrecadacdo sobre o
faturamento. Em 2022, estamos muito proximos de 100%. E neste semestre,



superamos 0s 100%. Isso porque conseguimos cobrar uma divida de uma
prefeitura, e recebemos R$ 12 milhdes para a empresa nessa acao.

Outra métrica importante aqui € que estamos comprometidos e estamos
entregando e continuaremos entregando nosso OpEx dentro do regulatério
gue temos nas tarifa. Entdo, o OpEx para seis meses, temos cobertura de
R$2 bilhdes e performamos 6,6% melhor que o regulatério. E quanto ao
EBITDA regulatorio, estamos acima. Entdo, estamos comprometidos em
atender os limites regulatérios e -- com eficiéncia, e € isso que estamos
fazendo. E vemos maiores oportunidades de melhorar ainda mais com o
pos-emprego, como ja compartilhamos com vocés.

Passando agora para os resultados do GT da Cemig. Este slide € um pouco
diferente. NOs também tivemos efeitos ndo recorrentes, e eu falei sobre eles,
gue foi a alienacdo de ativos, também a baixa de ativos financeiros, a
reversdo da provisdo de Santo Antonio e a exposicdo cambial afetando
nosso lucro. Mas quando eu removo esses efeitos e -- também uma
informacé&o importante aqui, estamos transferindo a atividade de trading da
GT para a holding. Este processo nao foi concluido. E quando eu volto para
o EBITDA que ja foi migrado que esta sob a Cemig H, se eu trouxer de volta,
entdo na verdade tivemos uma pequena queda de 2,2%, impactado pela
inflacdo, que também afeta o repasse do bénus de outorga e receita das
transmissoras. Mas se eu trouxer de volta o efeito do lucro em relacéo a
atividade de comercializacdo, tivemos um aumento de 14,3%, influenciado
pelo ddlar. Este é o efeito cambial no resultado financeiro GT da Cemig.

Destaques importantes na Cemig GT que ja compartilhamos, e € importante
ressaltar. Tivemos o reajuste da RAP - receita permitida de transmissao- o
gue ndo afetou o resultado neste trimestre, mas tivemos um aumento de
23,5% para o préximo ciclo, impactado pela inflacdo do periodo e também
por reforcos e melhorias da rede com adicdo de receita permitida de
transmissdo. E também, o reperfilamento do fluxo da RBSE - o valor que
vamos receber é maior do que nos anos anteriores.

Destacando aqui. J& compartilhamos isso, mas mostrando a evolucdo o
desenvolvimento desses projetos. Aqui, nhos projetos Boa Esperanca e
Justante, ja investimos aqui R$ 360 milhdes. As obras estdo em pleno
andamento. Todos os fornecedores ja contratados. E como mencionou o Dr.
Reynaldo, ja solicitamos a renovacdo das concessdes de Sa Carvalho,
Emborcacéo e Nova Ponte.

Para a Gasmig, também consolidamos -- esses resultados. A Gasmig é
importante para 0S nossos resultados consolidados. A gente traz



trimestralmente os resultados da Gasmig. Podemos observar que tivemos
um crescimento de EBITDA de 55,4%, impactado pelo reposicionamento da
revisao tarifaria e um maior consumo, principalmente o consumo dos clientes
industriais e térmicos aumentando 35,6%. A Gasmig tem -- mostrando
oportunidades de crescimento e por isso langou um projeto centralizado que
vai trazer o duto -- o gasoduto até Divindpolis. Este é um CapEx de R$780
milhdes. Até junho, ja investimos R$ 73 milhdes. E até o final do ano,
teremos investido R$ 367 milhdes. Estamos concluindo o processo de
licitacdo e licenciamento ambiental e no segundo semestre estaremos
acelerando as obras.

Também estamos investindo em geracéo distribuida parte dessa pela Cemig
Sim e outra parte pelas flutuantes, que vai ficar na Cemig GT. Temos 19
usinas em operacao, 51 usinas em construcao e trés usinas flutuantes em
desenvolvimento, as usinas solares. A capacidade instalada esta crescendo.
Entdo, temos 52 MWp em operagao, 168 MWp em construgcao e 274 MWp
em desenvolvimento, um crescimento significativo na geracao distribuida. E
isso vai entrar no nosso EBITDA nos proximos anos. E, recentemente,
concluimos a licitagdo para a construcdo de 23 usinas solares que entrardo
em operacao gradativamente até 2024.

Agora, para finalizar, passo a palavra ao Leonardo. Ele vai falar sobre
NOSS0S compromissos, desafios e oportunidades.

Leonardo George de Magalhaes

Obrigado, Carol. Gostariamos de terminar com este slide, porque este é o
NOSSO compromisso com os investidores. Esses compromissos vém do
nosso planejamento estratégico. E boa parte desses compromissos ja esta
sendo atendida pela empresa. Algumas delas ja foram alcancadas, como o
OpEx abaixo dos limites regulatorios. Nosso EBITDA esta acima do limite
regulatério. As perdas também estdo dentro dos limites regulatorios. E
também o fortalecimento do programa de investimentos da Cemig D, e isso
€ um grande avanco em relac&o ao que tinhamos no passado. Entdo a gente
investia R$ 800 milhdes -- R$ 900 milhdes no passado. E agora temos um
amplo programa de investimentos para este ano, R$ 3,2 bilhdes. E nos
entendemos que -- e nos sentimos confiantes -- a empresa ja contratou
esses materiais e servigos, e estamos prontos para investir.

Agora, o que estd em andamento? A alienacdo de ativos ndo estratégicos.
Entendemos que grande parte desses ativos ja foram vendidos, como Light,
Renova, Axxiom, e outros ativos, Santo Antonio também foi alienado. E
continuamos com o0 processo de desinvestimento. Transformacao digital,



pretendemos investir R$ 1 bilhdo até 2027. Investimentos em renovaveis
gue estdo acontecendo a todo vapor, como a Carol mencionou. Além disso,
0 comercializador varejista e a gestao dos passivos, porgue, aos poucos,
estamos reduzindo nossa exposicao cambial.

Para o futuro, continuaremos investindo em fontes renovaveis de geracéo
flutuante e renovagdes de concessfes que vencem em 2027, e a empresa
ja se prepara para estar pronta para renovar as importantes concessoes de
nosso portfélio para geracéo de energia.

E isso. Muito obrigado. Eu passo a palavra de volta para Carol. E agora,
podemos comecar nossa sessao de perguntas e respostas.

Carolina Senna

Muito obrigado a todos. Iniciaremos agora a sessdo de perguntas e
respostas.

Perguntas e respostas

Carolina Senna

Vamos agora comecar a sessdo de perguntas e respostas. A primeira
pergunta € do André Sampaio, analista de sell-side do Santander. Por favor,
André, pode abrir seu microfone.

André Sampaio

Boa tarde a todos. Eu tenho uma pergunta sobre o Gasmig. Vocé pode
comentar sobre os resultados? Por que os resultados foram muito superiores
ao regulatério? Existe alguma coisa ai que nao € caixa, ou € um efeito ndo
recorrente e faz sentido imaginar essa diferenca enorme vis-a-vis o limite
regulatério daqui para frente?

Carolina Senna
Eu passo a palavra ao Leonardo.

Leonardo George de Magalhaes

Ola, André. Obrigado por sua pergunta. Sim, a Gasmig € uma empresa do
Grupo que apresenta resultados muito relevantes e importantes. Neste
altimo ano, vem trazendo resultados consistentes em EBITDA e lucro. A



empresa tem baixa alavancagem. Acabou de passar pela revisao tarifaria e
tem algumas particularidades, diferentemente do setor elétrico onde todos
0s ativos regulatorios séo lancados no balanco. Para Gasmig, eles estéo fora
do balanco. E quando vocé tem uma revisao tarifaria, € quando eles séo
integrados no reajuste tarifario -- na tarifa, e todas essas compensacodes que
estéo fora do balanco. E a Gasmig teve um reajuste tarifario muito importante
esse ano, 15%, e isso € uma forma de trazer para dentro do balanco, a
compensacao desses saldos regulatorios. Isso explica os resultados.

No ano passado, ja tivemos bons resultados. Mas este ano, € ainda mais
significativo. E talvez essa seja uma das explicacfes, porque esta acima do
regulatério. Entdo essa € uma empresa que tem um baixo nivel de
inadimpléncia, e a gente entende que sao resultados consistentes. Claro
gue, cOmMo eu mencionei, porque os ativos regulatérios estao fora do balanco
e VOCcé tem reajustes, isso acaba afetando o resultado. E podemos ter um
periodo em que os resultados sdo muito superiores ao regulatério. Mas, a
longo prazo, sao resultados consistentes. A empresa esta totalmente dentro
dos limites regulatérios. Entdo, estamos muito otimistas com os resultados
da Gasmig no futuro. Foi mais um bom trimestre em termos de resultados.
Ja estava bom no primeiro trimestre, mas neste trimestre o reajuste de 15%
e as tarifas melhoraram os resultados da Gasmig neste trimestre e no
primeiro semestre de 2023.

Carolina Senna

Obrigado Leonardo. Nossa proxima pergunta vem do Marcelo S4, analista
de sell-side do Itau. Thadeu, nosso Diretor de Geragao e Transmisséao vai
responder. Eu vou abrir o microfone. Vocé pode fazer a pergunta.

Marcelo Sa

Ola pessoal. Muito obrigado pelo call. Eu tenho duas perguntas. A primeira
é tentar entender qual é a posicdo da empresa em relacdo as exportacoes
para Argentina. A funcdo atual é ser capaz de exportar. Mas a minha
pergunta €, vocés também podem exportar esse vertimento extra no futuro?
Entdo, talvez vocé precise convencer o governo de que isso faz sentido.
Entdo, eu gostaria de entender sua posi¢céo sobre isso.

Segunda pergunta, sobre os planos. Entéo, vocé vai -- vocé vai solicitar a
renovacao no sistema de cotas? Nao vai ser uma renovagcédo com venda de
controle que teria que passar Assembleia do Estado de MG, certo?

Thadeu Carneiro da Silva



OK. Sobre a primeira pergunta, sim, a negociagao faz sentido para essa
energia vertido, seja na hora que ocorra ou evitar verte no futuro. Sabemos
gue os reservatérios estdo com niveis elevados neste momento. E que --
eles tendem a terminar o periodo seco também em alto nivel. Assim, é
possivel que vejamos novos vertimentos no proximo periodo umido. Entéo,
acreditamos que isso faz sentido, e fazemos parte do grupo que esta
tentando trabalhar essa possibilidade.

Ja sobre as concessbes, a Cemig estad trabalhando com todas as
possibilidades de renovacao, e elas incluem o pedido de renovagao por
cotas, também a renovacdo pela venda das usinas ou transferéncia do
controle empresa. Entdo, o que estamos trabalhando hoje s&o todas as
oportunidades. E obviamente isso depende do poder concedente e da gente
ver qual vai acontecer. Entdo, ndo estamos deixando nada em cima da
mesa, mas nao estamos escolhendo uma ou outra, ndo. Estamos analisando
todas as alternativas no momento.

Carolina Senna
Obrigado Thadeu. OK. Marcelo, va em frente.

Marcelo Sa

Sobre as exportacdes, eu entendo isso. Mas como esta a negociacdo com
0 governo? Vocé ja tem um meétodo de como isso vai acontecer? Até para
evitar um despacho térmico no futuro? Isso é algo que vai ser definido nos
proximos meses, ou é algo que vai demorar?

Thadeu Carneiro da Silva

Eu ndo tenho a resposta para vocé agora. Ainda estamos discutindo a
metodologia, isso envolve o estudo da hidrologia, estudo do setor, o
excedente de energia. Portanto, ndo posso Ihe dar uma resposta direta
agora. Mas as discussOes estdo acontecendo via associacdes para as
UHEs, para as hidrelétricas geradoras, sejam as grandes usinas ou as
PCHs. Esses séo 0s grupos que estéo a frente desse movimento, mas nao
sabemos quanto tempo isso vai demorar. Entendemos -- gostariamos que
acontecesse 0 mais rapido possivel para que possamos ter sucesso nho
proximo periodo chuvoso.

Carolina Senna

Obrigado, Thadeu e Marcelo. Agora, seguindo em frente, vou abrir 0
microfone. A proxima pergunta é para Leonardo George. E a pergunta é do
Daniel Travitzky, analista de sell-side do banco Safra. Daniel?



Daniel Travitzky

Ola pessoal. Muito obrigado por responder a minha pergunta. Na verdade,
tenho duas perguntas. A primeira, esse investimento de R$ 1 bilhdo em
automacado e tecnologia, isso vai para a base de remuneracdo da
distribuidora ou so parte disso? E quanto?

Segunda pergunta, sobre a estratégia de rolagem dos Eurobonds --
Rolagem da divida dos Eurobonds. Como vocé pretende lidar com isso?
Vocé vai manter isso como uma divida denominada em délar ou trocar por
divida local por causa das altas taxas de juros que temos agora? Eu gostaria
de entender melhor isso. Obrigado.

A - Leonardo George de Magalhéaes

Obrigado, Daniel, e obrigado por suas perguntas. Sobre nossa divida em
Eurobonds, em 2021, divulgamos nosso planejamento estratégico no
primeiro semestre. Dissemos que vamos fazer a gestdo do passivo em
diferentes etapas. Ja reduzimos essa divida em duas etapas. Reduzimos em
50% nossa exposicdo cambial, e precisamos -- pretendemos dar mais um
passo até o final do ano. Lembrando que a partir de dezembro de 2023, a
Cemig pode recomprar os titulos sem pagar prémios. Entdo, pretendemos
comprar cerca de R$ 350 milhdes a R$ 370 milhdes de recompra ate o final
do ano. Entendemos que isso faz parte do processo. Para que, aos poucos,
até o final do ano e -- em 2024, possamos eliminar nossa exposi¢éo cambial
via Eurobond.

E estamos sempre comparando o custo da emisséo internacional e agora,
aqui, incluindo 100% de um hedge com a emisséao local, entendemos que é
mais atrativo para a empresa neste momento, € mais barato ter uma emissao
local. Entdo, nossa estratégia agora € trocar esse Eurobond por uma divida
local. Essa € a estratégia que estamos optando por seguir agora, e
pretendemos fazer isso nas proximas tranches. Temos cerca de US$ 750
milhdes ainda. Lembrando que temos uma protecao de até R$5 em relacéo
ao principal, e vamos continuar comprando de volta. No momento, a emissao
local € mais acessivel para nds. Somos uma empresa que tem todas as
receitas que -- em receitas denominadas em reais. Entdo, essa emisséao
local é mais interessante para nos. Esta € a nossa expectativa para o0 nosso
Eurobond.

E a primeira pergunta, Daniel, € sobre o nosso investimento em TI, certo?
Entdo, estamos investindo. E a maior parte desse investimento € OpEx. Mas
fica sob a cobertura anunciada de reviséo tarifaria. Este € o investimento em
BAR. Isso j& esta previsto/coberto na tarifa. E lembrando que mesmo
considerando os investimentos robustos que faremos em TI, estamos



comprometidos porque mesmo tendo esses investimentos, todo 0 Nosso
OpEx estara dentro dos limites regulatorios estabelecidos e da revisdo
tarifaria. Nado vamos ultrapassar R$ 0,01 no -- do limite regulatério. Entéo,
para fazer esse investimento nés temos um desafio interno de ser -- para
cobrir esses custos de forma que tenhamos 100% dos custos, incluindo esse
investimento e tecnologia, sendo cobertos pela tarifa -- pelas tarifas.

Daniel Travitzky
Excelente. Muito obrigado Leonardo.

Carolina Senna

Proxima pergunta, vou ler. E para Marco Soligo responder. Por favor,
atualizacdo sobre a Gasmig, se vocés vao listar a empresa e sobre o
desinvestimento na Taesa?

Marco da Camino Ancona Lopez Soligo

Otimo. Ent&o, primeiro, vamos falar sobre Taesa. Ent&o, os estudos -- 0s
trabalhos internos e os bancos também que nos ajudam visando um possivel
desinvestimento, tudo isso continua acontecendo. E estamos -- queremos
estar preparados para quando surgir a oportunidade, isso vale para a Taesa
e também para a Alianca e para as demais. Portanto, existem varios estudos
em andamento e em desenvolvimento.

Sobre a Gasmig, todo o trabalho de preparacao -- trabalho de preparacéo
interna da empresa para um possivel IPO ja foi concluido. Esse IPO ainda
nao foi decidido. Entéo, talvez a gente ndo avance com isso, porgue iSso
tem a ver com o processo de privatizacao da Cemig. Entao, talvez a Cemig
possa se tornar uma propria corporacdo no futuro. Entéo, isso esta para ser
decidido.

Carolina Senna

Obrigado pela sua resposta. Entdo, agora, o Dr. Reynaldo, nosso CEO,
encerrara nossa teleconferéncia de resultados. Mais uma vez, gostaria de
agradecer a todos pela participagao.

Reynaldo Passanezi Filho

Muito obrigado pela sua participacao. Obrigado pelas perguntas. Esperamos
estar aqui no proximo trimestre né Carol, trazendo mais uma vez para VOCEs
resultados sélidos e consistentes. Uma empresa feliz, ajudando a
desenvolver e acelerar o desenvolvimento de Minas Gerais e, a0 mesmo



tempo, gerando valor aos stakeholders e aos investidores e acionistas da
empresa. Muito obrigado.

Operadora

A videoconferéncia do segundo trimestre de 2023 da Cemig foi encerrada.
A superintendéncia de Rl da Cemig esta a disposicdo para tirar mais
duvidas. Muito obrigado, e tenha uma boa tarde.



